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Al Kursaal si e parlato di export online sia all'ingrosso che al dettaglio

Le imprese del Titano
guardano verso Oriente

Forse e davvero “nascosto”
nel nome, nel gesto, nella di-
rezione: “orientarsi”, guarda-
re verso Oriente, per cercare
nuovi traguardi commerciali
e quindi una crescita. E stato
proficuo e piuttosto parteci-
pato l'evento voluto dalla Se-
greteria di Stato per I'Indu-
stria, 'Artigianato e il Com-
mercio che ha visto protago-
nisti il 20 ottobre, al Palazzo
dei Congressi Kursaal, i mas-
simi esperti di Alibaba
Group, azienda cinese (e
quindi orientale, ndr) che of-
freinfrastruttura tecnologica
e supporto marketing per
aiutare le imprese a sfruttare
al meglio le potenzialita e le
funzionalita delle nuove tec-
nologie per raggiungere mi-
lioni diutentiin Cinaenelre-
sto del mondo.

Gli interventi dei relatori
hanno consentito ai 160 im-
prenditori sammarinesi pre-
senti di approfondire tutti gli
aspetti che attengono alla

commercializzazione globa-
le e le opportunita di export
online, sia all'ingrosso che al
dettaglio, nonsolo delmondo
asiatico.

“Sono felice che ci0 che é sta-
to annunciato in un'ottica di
internazionalizzazione sia
diventata  un‘opportunita
concreta. Per lenostre piccole
medie imprese e difficile rag-
giungere mercati certo im-

portanti ma tanto lontani, ho
pensato che la cosa migliore
fosse portareil mercato dalo-
ro. I nostri operatori potran-
no accedere a un mercato di
oltre un miliardo e trecento
mila consumatori in oltre 190
paesinel mondo dallalorose-
de sammarinese” ha detto il
Segretario di Stato per 1'In-
dustria, I'Artigianato e il
Commercio Fabio Righi.

“None pit1il tempo dei rinvii,
delle mezze misure, degli
espedienti ingannevoli con-
solatori dei ritardi, deve ini-
ziare il periodo delle azioni
che producono conseguenze
concrete”,

Per Alibaba Group sono in-
tervenuti Rodrigo Cipriani
Foresio — General Manager
Alibaba Group Southern Eu-
rope; Luca Curtarelli -

Country Manager Italia, Spa-
gna e Portogallo, Alibaba.
com; Albert Antonini Man-
gia, Business Development a
Marketing Manager, Alibaba
Group; Pietro Candela — He-
ad of Europe Business Deve-
lopment Alipay e Manfredi
Minutellj - Director Interna-
tional Government Affairs,
Europe, Alibaba Group. GV
Srl, BKN301 SpA, Valpharma
Group SpA hanno invece
preso parte all'evento come
esempi di storie di successo
legate all'ecosistema Alibaba
Group.

Incentrata sui metodi per ot-
tenere i migliori risultati
commerciali in Cina, invece
la dissertazione di Alberto
Conforti, della Livolsi & Part-
ner, il gruppo di consulenza
strategica e finanziaria.
“Sonomoltoorgoglioso dies-
sere qui, nella Repubblica di
San Marino, a presentare le
opportunita che l'ecosistema
di Alibaba Group puo offrire
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a supporto della digitalizza-
zione e dell'export, in Cina e
nel resto del mondo, delle
aziende sammarinesi” ha di-
chiarato Rodrigo Cipriani
Foresio, General Manager
Alibaba Group Southern Eu-
rope. “Per rimanere competi-
tive e prosperare in un mer-
cato dinamico e flessibile, &
indispensabile che le aziende
riescano a cogliere le sfide at-
tuali e future trasformandole
innuove opportunita dibusi-
ness. In questo modo, po-
tranno far crescere le proprie
attivita e di pari passo, l'eco-
nomialocale”.

Molto fecondi gli incontri in-
dividuali del pomeriggio, a
cui hanno preso parte le
aziende interessate della Re-
pubblica, nel corso dei quali
sono state trattate tematiche
specifiche, utili a tracciare
percorsi di approccio all'ex-
port online e le opportunita
di sviluppo degli scambi fa-
voriti da Alibaba Group.



